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Messetraining

Messevorbereitung

Messebegleitung
Teambuilding




Sehr geehrter Besucher der HANNOVER MESSE,

wegen massiver Behinderungen im internationalen Luftverkehr auf Grund der Vulkan-Asche
konnte dieser Aussteller seinen Stand leider nicht rechtzeitig besetzen. Bitte hinterlassen Sie hier
Ihre Visitenkarte. Wir werden sie an das Unternehmen weiterleiten, damit das Unternehmen

Kontakt zu Ilhnen aufnehmen kann.

Mit freundlichen Grifien
lhr Tearn der HANNOVER MESSE 2010

Dear HANNOVER MESSE Visitor,

due to massive international air traffic disturbances in connection with velcanic ash, it has not
been possible for this exhibitor to set up and/or staff their stand. Please be so kind as to leave
your business card here. We will then pass it on the exhibitor, who will no doubt get in touch
with you as soon as possible.

Thank you for your patience and kind cooperation. Best regards,

The HANNOVER MESSE 2010 team

Wie viele Besucher, Kontakte
wird dieser Aussteller wohl erhalten haben?



[ Ergo, was nltzt lhnen der schonste Stand — ohne Ihr Standteam? ‘









PC-based Control
for Water Tre; trent

ngenutzte Chance



Fazit:
lhr Messeteam = lhr Schluissel

zum Erfolg!
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[ Wie viele] Interessierte ==

= [Wie] effizient sind Ihre [Was] werden
Messegesprache? Ihre Kontakte

I-l . am nichsten
—— Tag noch Uber
[ ]

souveran ist lhre
Kontaktaufnahme?

lhr Produkt
wissen?
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[Was] wird r wohl

[ Wie] wirkt lhr
spater uber ,Sie” oder lhr

Messeteam von aullen?

S

Nutzen Sie [lhre Chancen! ]

Fiir mehr Kontakte. Fur effizientere Gesprache. Fir eine positive Differenzierung. Fur ein besseres Ergebnis.




Bedenken Sie!

lhr schwerster Gegner ist nicht
der Wettbewerb, sondern das, in
lhrem Umfeld, beste vorbereitete und
aktivste Messeteam.
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[ Jetzt] kommt es darauf an wie lhr Team vorbereitet ist!
Damit es die kostbare Messezeit moglichst effizient nutzt.

Profitieren Sie von unserem Wissen der jahrelangen Erfahrung und Leidenschaft.
Damit Ihr Team weild worauf es ankommt und sich motiviert und aktiv fir die Messeziele

einsetzt. Ebenfalls unterstiitzen wir Sie gerne am Stand. Als Coach, um ,,es” vor zu leben;
fur die aktive Kontaktansprache, als ,,Springer” fiir die Kerntage ...




Damit Sie , nicht nur dabei sind“..., sondern durch unsere individuelle
Vorbereitung, |hre Chance zur Erreichung eines Top-Ergebnis erhalten.




circom messe&marketing

Kunden finden & Kunden binden

... fur
[bessere] Gesprache,

We—




@ circom messe&marketing

Kunden finden & Kunden binden

... far [mehr ] Kontakte.



@ circom messe&marketing

Kunden finden & Kunden binden

-
Unser Leistungsspektrum

fur lhr Messe-Standteam

MesseVorbereitung MesseBegleitung MesseTraining

-




@ circom - Leistungsspektrum

[ Das Messegesprach ] [Nonverbale Kommunikation ]
- Erfolgreiche Kontaktaufnahme - Wie wirke ich?

- Effektive Ansprechtechniken (Kérperhaltung, Kleidung)

- ,Elevator Pitch® (lhr USP in 30 Sek.) - Wie kann ich meine Botschaft

- Prasentationstechniken ,wie & was* besser transportieren?

- Qualifizierung lhres Kontaktes - Wecken von

- Bedarfsermittlung Emotionen & Bedurfnissen

- Effiziente Gesprachsfiihrung - Wie kann ich sympathischer wirken
- Einwandsbehandlung - Wie konnen sich mein Besucher

- Gesprachsende & Verabschiedung langer an mich erinnern

- Dokumentation, Messebericht - Akzeptanz als kompetenter Partner
- Tipps & Tricks die sich besonders - Selbstmotivation & Stress-

bewahrt haben management



@ circom - Leistungsspektrum

[ Die Vorbereitung] [ Die Durchfuhrung ]
Flr eine moglichst effektive Vorbereitung -1 Tag
empfiehl sich ein vorbereitendes - Mit max. 12 Mitarbeitern
Gespréach (personlich oder telefonisch). (Dabei sollten mdglichst alle MA,
welche spater auch am Stand seien
Dartber hinaus bericksichtigen wir werden, mit einbezogen werden)
naturlich auch gerne Ihre individuellen - Moglichst zeitnah
Wiunsche und Bedurfnisse. vor der Veranstaltung
- Bei Ihnen vor Ort, oder im Umfeld der
Messe




circom - Leistungsspektrum

[ lhr Extra ]

Nur ca. 1-5 % aller Entscheidungen
werden bewusst(!) getroffen.

In allen anderen Féallen basieren diese auf
spontanen Emotionen und zahlreichen
subtilen Prozessen, fur die allein unser
Gehirn verantwortlich ist.

Neben meiner jahrelange Messeerfahrung
profitieren Sie zuséatzlich durch mein
Spezialwissen aus dem Neuromarketing -
sowie Erkenntnissen aus der Verhaltens- und
Wahrnehmungsforschung.

Weitere Informationen finden Sie auch auf

WWW.Circom.biz

[ An lhrem Messestand ]

Gerne begleite und unterstitze ich Sie
auch aktiv auf der Messe.

- Als ,Motivator” fir Ilhr Team
(Dabei lebe ich die vermittelten Inhalte vor)

- Als Coach
(Hier gebe ich Inrem Team direktes
Feedback, wie sie das Ergebnis noch besser
beeinflussen kénnen)

- Zur aktiven Erstkontakt-Ansprache
(Gerade an Kerntagen bringt jede ,helfende
Hand“ zusatzliche Leads)

E‘* -




@ circom - Leistungsspektrum
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GLAS DESIGN

SEWING TNREAD

Hoteleinrichtungen HEVONA
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FreelanceSecure 3 ZiEMER

...und weitere

[ ...Unternehmen fir die ich schon tatig war. ]



...und auf welcher Messe wollen Sie mehr
erreichen?

circom™ — messe&marketing

[ wir erzeugen Wirkung ]

- Strategische Messeberatung & Messekonzepte

- Projektmanagement und Messeorganisation

- Entwicklung und Steuerung von Marketingkonzepten

- Individuelle Messetrainings- und Messeworkshops &
- Messebetreuung und MesseCoach

Mic hae! Kaaz

tel +49 (0) 89 95 44 12 42
mobil +49 (0) 151 21 77 98 94

@ WWW.circom.biz - mkaaz@circom.biz

EOL Trainer, Mitglied im Team, ,Messeherzschlag®, ,Raum flir Wachstum® sowie dem europaisch-asiatischem international-fair-gate-connector.
Trainer am Lindner Institut, an der EBESI Akademie und bei VEPRA (erfolgsbasierte Vertriebsberatung fur die Praxis), Vortragender an der IHK Minchen



